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หลกัสตูรอบรม กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 
(Strategies to Increase Sales) 

“เรยีนรูเ้คล็ดลบัการเพิม่ยอดขายงา่ย ๆ แตไ่ดผ้ลลพัธท์ีเ่ป็นเลศิ” 

13 กมุภาพนัธ ์2562 

09.00 – 16.00 น. 
** โรงแรมโกลด ์ออรค์ดิ กรงุเทพฯ (ถนนวภิาวดฯี-สทุธสิาร) 

*สถานทีจ่ดัอบรมอาจเปลีย่นแปลงไดต้ามความเหมาะสม 

หลกัการและเหตผุล 

  หลกัสตูรอบรม กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 
(Strategies to Increase Sales) 

“เรยีนรูเ้คล็ดลบัการเพิม่ยอดขายงา่ย ๆ แตไ่ดผ้ลลพัธท์ีเ่ป็นเลศิ” 

 หลกัการและเหตผุล  

ในสภาพของการแขง่ขันทีร่นุแรงเชน่นี ้การขายจะประสบความส าเร็จหรอืลม้เหลวน ัน้ มปีจัจยัตา่งๆ 
มากมายทีส่ง่ผลกระทบโดยตรง ไมว่า่จะเป็นสนิคา้ พนักงานขาย คูแ่ขง่ รวมถงึสภาวะแวดลอ้ม

ตา่งๆ  พนักงานจะตอ้งอาศยัทกัษะ เทคนคิ ลกูลอ่ลกูชนในการเพิม่ยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบรหิารปัจจัย

ตา่งๆอยา่งมปีระสทิธภิาพ หากพนกังานขาดทกัษะดงักลา่วแลว้ ยอดขายยอ่มลดลงอยา่งแนน่อน 
หรอื เพิม่ข ึน้อยา่งไมเ่ต็มที ่ดงันัน้จงึจ าเป็นอยา่งยิง่ทีพ่นักงานขายตอ้งเรยีนรูเ้ทคนคิและยทุธวธิใีนการ
ขายและการบรหิารยอดขาย เพือ่สรา้งโอกาสแหง่ความส าเร็จในการขายและเพิม่ยอดขายในทีส่ดุ 

หลักสตูรนี ้จงึไดพั้ฒนาขึน้มาเพือ่ใหท้มีขาย ไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิในการเพิม่ยอดขายอยา่งมเีป็นระบบ ได ้

ส ารวจและวเิคราะหแ์นวทางการปฏบิตัดิา้นงานขายของตน การท ากจิกรรมดา้นการเสนอขายทีป่ระยกุต์

ขึน้ใหส้มจรงิ จนในทีส่ดุเมือ่จบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาสามารถสรา้งยทุธวธิใีนการเพิม่ยอดขาย และ

ประยกุตต์อ่ยอดความรูด้า้นการขายไดด้ว้ยตนเอง 

 วตัถปุระสงค ์

1. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลักการและกลยทุธด์า้นการเพิม่ยอดขายอยา่งเป็นระบบ   

2. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถน าความรูท้ีไ่ด ้ไปใชใ้หเ้กดิประโยชนส์งูสดุแกอ่งคก์ร  
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หวัขอ้การบรรยาย  

Module 1 โอกาสแหง่การขาย และกลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 

1. เตรยีมพรอ้ม!!! ปัจจัยแหง่ความส าเร็จในการสรา้งโอกาสทางการขาย เพือ่เพิม่ยอดขาย 

2. วเิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข 

3. เจาะแกน่.....การวเิคราะหค์ูแ่ขง่ เพือ่แสวงหาโอกาสการขาย 

     • ใครคอืคูแ่ขง่ 

     • จดุออ่น จดุแข็งของคูแ่ขง่ 

     • เปรยีบเทยีบยอดขาย 

     • การตดิตามขอ้มลูและความเคลือ่นไหวคูแ่ขง่ 

 

Module 2 เพิม่ยอดขายดว้ยหนึง่สมอง สองมอื และความพรอ้ม 

4. ปฏบิตักิาร ... การเพิม่ยอดขายดว้ยตัวเอง 

     • สรา้งระบบการท างาน 

     • การวางแผนเป้าหมายการขายในแตล่ะเดอืน 

     • วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบัลกูคา้ 

     • การขายอยา่งเป็นระบบเป็นขัน้ตอน 

     • การจัดเก็บขอ้มลูลกูคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ 

     • ความสม ่าเสมอในการเขา้พบ 

     • การทบทวนการขาย 

     • สรา้งพลังใจ เพิม่ไฟใหต้ัวเอง 

5. กจิกรรมจ าลองสถานการณ์การขาย เพือ่หายทุธวธิกีารเพิม่ยอดขาย 

    (ปฏบิตั ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ / ความเห็นเพิม่เตมิจากวทิยากร เพือ่ใหย้อดขายเพิม่ขึน้อยา่งเป็นระบบ) 

6. สรปุค าถามและค าตอบ 

วทิยากร :   อาจารยส์พุจน ์กฤษฏาธาร 

อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด  

บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จ ากดั จากสหรัฐอเมรกิา   

Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัน่ จ ากัด (มหาชน)  

และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์(ไทย) จ ากดั จากเยอรมนี 

จากประสบการณ์ตรงและจรงิในวงการทีม่ากดว้ยคณุภาพมากกวา่ 25 ปี 
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 อตัราคา่ลงทะเบยีน 
(รวมคา่เอกสาร อาหารกลางวนั และอาหารวา่งตลอดการสมัมนา) 

คา่อบรม  ราคากอ่น VAT VAT 7% ภาษหีกั ณ ทีจ่า่ย  3% ราคาสุทธ ิ

บคุคลทัว่ไปทา่นละ 3,900 273 (117) 4,046 

Early Bird จา่ยกอ่นลดพเิศษ 3,500 245 (105) 3,640 

Pro สมัคร 3 ทา่นๆละ 3,300 231 (99) 3,432 

ทุกหลักสูตร “มอบวุฒบัิตร ใบรับรองจากสถาบันโปรเฟสช่ันแนล เทรนน่ิง โซลูช่ัน 
 

วธิกีารอบรม 
1. บรรยายใหเ้กดิแนวความคดิ ไดห้ลกัการและวธิกีาร  

2. ฝึกปฏบิตัจิากกรณีศกึษา และจากงานจรงิ 

วธิกีารช าระเงนิ: 
1. โอนผา่นบัญชธีนาคาร ดังนี ้

1.1  ธนาคารกสกิรไทย บญัชสีะสมทรัพย ์สาขาเดอะมอลลบ์างกะปิ เลขที ่732-2-458238 
          ชือ่บัญช ีหจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่  
          และแฟ็กซใ์บ Pay-in และหนังสอืรับรองหกั ณ ทจีา่ย (ถา้ม)ี ที ่0-29030080 ext.9330 
          พรอ้มระบชุือ่บรษัิทของทา่น และชือ่หลกัสตูร 

1.2 ช าระดว้ยเช็คบรษัิท สัง่จา่ย หจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิง่ โซลชูัน่ (Professional Training Solution 
Ltd, Partnership) 

 

รายละเอยีดเพิม่เตมิ กรุณาตดิตอ่: คณุอรัญญา 
Professional Training Solution 
Tel  02-1753330, 086-6183752  
Fax.  02-9030080 ext.9330 
www.ptstraining.in.th 
อเีมล ์ info.ptstraining@gmail.com, ptstraining3@gmail.com 

  

กรณีหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย หจก.โปรเฟสชัน่แนล เทรนนิ่ง โซลขูัน่   
เลขท่ี 89/161 หมู่บ้านพฤกษาวิลล์ 23 ซ.พระยาสเุรนทร์ 21 แยก 3  
แขวงบางชนั เขตคลองสามวา  กรุงเทพฯ 10510  
เลขประจ าตวัผู้ เสียภาษี 0103553030100 
 

 

mailto:info.ptstraining@gmail.com


 

 กลยุทธ์การเพิม่ยอดขาย  

 

Professional Training Solution  /www.ptstraining.co.th  02-1753330 4 

 

แบบฟอร์มการลงทะเบียน กลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย 

สง่มาที ่email : info.ptstraining@gmail.com หรอื public.ptstraining@gmail.com 

  บรษิทั__________________________________________________________________________ 
   ท่ีอยู่ออกใบก ำกบัภำษี_____________________________________________________________ 
   ____________________________________________________________________________ 
   รหสัไปรษณยี_์____________________ 
  ชื่อผูป้ระสานงาน (HR)____________________________โทรศพัท ์____________________ต่อ_______ 
   Fax: ___________________________     E-mail: _________________________________________  
  วนัสมัมนา_______________________________________________________________________ 
1. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 

ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื ____________________________ 
E-mail: ____________________________________________________________________  
 

2. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 
E-mail: _____________________________________________________________________ 
 

3. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

      E-mail: _____________________________________________________________________ 
 

4. ชื่อ-นามสกุล (ภาษาไทย) _________________________________________________________ 
ต าแหน่ง: ___________________________________มอืถอื: ___________________________ 

      E-mail: _____________________________________________________________________ 

หมายเหต ุ กรณียกเลกิการเข้าสมัมนากรุณาแจ้งลว่งหน้า 7 วนัก่อนวนัสมัมนา มิฉะนัน้จะต้องช าระ 30% ของราคาคา่สมัมนา 

ค่ำฝึกอบรม สำมำรถหกัค่ำใช้จ่ำยทำงภำษีนิติบคุคลได้ 200% ของค่ำใช้จ่ำยจริง 
(พระรำชกฤษฎีกำฉบบัท่ี 437 ใช้ 19 ตุลำคม พ .ศ . 2548 เป็นต้นไป) 

 

mailto:ptstraining@gmail.com%20หรือ

