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บญัชีบณัฑิต จฬุาลงกรณ์มหาวิทยาลยั 

พาณิชยศาสตร์มหาบณัฑิต MBA มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร์ 

 ปริญญาเอก การบริหารธุรกิจ จากสหรัฐอเมริกา 

  ( PhD  Management, American University of Human Sciences, USA ) 

 

  
ผู้จดัการฝ่ายฝึกอบรมพนกังานขาย บริษัท ยิลเลตต์ประเทศไทย จํากดั 

ผู้จดัการฝ่ายพฒันาการขาย บริษัท เป็ปซ่ีโคลา่ อินเตอร์เนชัน่แนล เซ้าท์อีสเอเชีย จํากดั 

ผู้จดัการภาค บริษัท พร๊อคเตอร์ แอนด์ แกมเบิล จํากดั (พี แอนด์ จี) 

ผู้จดัการทัว่ไป สายงานการขาย บริษัท ทีโอเอ จํากดั 

 ผู้จดัการฝ่ายขายทัว่ไป บริษัท โฟร์โมสต์ ฟรีสแลนด์ (ประเทศไทย ) จํากดั มหาชน    

รองผู้ อํานวยการการขาย  บริษัท โอสถสภา จํากดั                                 

 

 

กรรมการผู้จดัการ (Managing Director) :: Lucky Star International (Thailand) Co., Ltd. 

วิทยากรรับเชิญให้องค์กรรัฐวิสาหกิจ ธนาคาร บริษัทจํากดัและมหาชน 

  อาจารย์พิเศษ...หลกัสตูรปริญญาเอกและปริญญาโททางการบริหารธุรกิจ ให้มหาวิทยาลยัชัน้นําตา่ง ๆ 

ดร. วชัิย  ว่องศลิป์วัฒนา 

การศึกษา 

ประสบการณ์ทาํงานในอดตี 

การทาํงานปัจจบัน 
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TEAM SALES MANAGER PROGRAM 

PEPSI-COLA  DETRIOT  MICHIGAN  USA 

CUSTOMER BUSINESS DEVELOPMENT 

 PROCTER & GAMBLE AND WALMART  ,  ARKANSAS  USA 

 

 

เทคนิคการขายและบริการแบบมืออาชีพสําหรับพนกังานขายหน้าร้าน (PC)  และพนกังานขาย Modern Trade 

การรบริหารทีมขายอยา่งมีวิสยัทศัน์ 

การวางแผนการตลาดเพ่ือเพิ่มผลกําไร 

เทคนิคการขายและแนวคิดการขายอยา่งท่ีปรึกษา 

บริหารงานขายอยา่งไรให้เข้าเป้า 

การสร้างความคิดเชิงบวกให้ทีมขายและทีมการตลาด 

กลยทุธ์การขายตนเองและความคิดของสนิค้าและบริการ 

การจดัการข้อโต้แย้งและปิดการขายภาคปฏิบติั 

เทคนิคการเสนอขายทางโทรศพัท์อยา่งมีประสทิธิภาพสงูภาคปฏิบติั 

การสร้างความเป็นผู้ นํา การบงัคบับญัชาและการวาแผนการขายสําหรับ Sales Supervisor 

ฯลฯ 

 

ประสบการณ์การบรรยายและกจิกรรมพเิศษ        

หลักสูตรที่มีความชาํนาญ 


