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- ปริญญาโททางดานการตลาด  (MSIMC: Master of Science in Integrated Marketing 

Communications) Loyola University U.S.A

- ปริญญาตรีทางการตลาด ( Business Administration: Marketing) จากมหาวิทยาลัยธรรมศาสตร 

-                               

- ที่ปรึกษาทางธุรกิจ

- ผูจัดการเขต บริษัท เอสโซ (ประเทศไทย) จํากัด (มหาชน)

- ที่ปรึกษาทางดานงานขาย และการตลาดใหแก หลายองคกรธุรกิจ เชน รานคาปลีกสะดวกซื้อ 

ปโตรเลียม  

- รานอาหาร การฝกอบรม ธุรกิจสิ่งทอ 

                                 

ที่ปรึกษาและวิทยากรบรรยายในหลักสูตร การขาย การตลาด การใหการบริการ CRM ศิลปะการโนมนาวใจ

และจูงใจ และการเจรจาตอรอง ทั้งธุรกิจภาคอุตสาหกรรมและธุรกิจคาปลีกตางๆ

   ดวยความโดดเดนทางดานวิชาการ  อาจารยไพบูลย  ลวนวรวัฒน ไดรับการยอมรับจากหลายฝาย 

เชนผูรวมงาน ผูบังคับบัญชาและลูกคาวาเปนบุคคลที่มีทักษะและความโดดเดนในการถายทอดความรูในเชิง

วิชาการไดเปนอยางดี  โดยทําใหผูเขาฟงเกิดความเขาใจในหลักการตางๆไดอยางงายดายและที่สําคัญคือ  

ผูฟงสามารถนําความรูดังกลาวไปประยุกตใชไดในการปฏิบัติงานไดอยางแทจริง  อาจารยไดพัฒนา

หลักสูตรตางๆขึ้นเพื่อตองการใหผูเขาอบรมสัมมนาทุกทานสามารถนําความรูทางวิชาการและหลักการ

ตางๆ  ไปประยุกตใชในการปฏิบัติงาน  มากกวาที่จะเรียนรูแตเพียงภาคทฤษฎีเทานั้น  โดยเนื้อหาใน

อาจารย ไพบูลย  ลวนวรวัฒน

การศึกษา

ประวัติการทํางาน

อาชีพปจจุบัน

ประสบการณอื่นๆ
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หลักสูตรตางๆอาจารยไดยกตัวอยางและกรณีศึกษาจากทั้งในประเทศ และตางประเทศเพื่อประกอบการ

บรรยาย

ดวยประสบการณที่เต็มเปยมในเชิงธุรกิจอาจารยทํางานคลุกคลีอยูในแวดวงธุรกิจ  การขายและ

การตลาดมานานกวา 13 ป อีกทั้งไดเคยเปนที่ปรึกษาทางการตลาดและทางธุรกิจใหกับผูประกอบการ

หลากหลายธุรกิจเชน รานคาปลีกและรานสะดวกซื้อ ธุรกิจสิ่งทอ ปโตรเลียม อาหาร และสถาบันการ

ฝกอบรม อาจารยเปนผูที่มีความชํานาญในเรื่องการวางแผนและการวิเคราะหงานขาย, การบริหารชอง

ทางการจัดจําหนายและตัวแทนการจําหนาย, การเจรจาตอรอง และการวางแผนการตลาด

1. กรมชลประทาน

2. บริษัท ไทยเลงการทอ

3. บริษัท ทํางานดวยใจ จํากัด

4. บริษัท เอพีพี มารเก็ตติ้ง จํากัด

5. บริษัท บางเขนฮอนดาคาร จํากัด 

6. บริษัท อีโคโนประเทศไทย จํากัด 

7. Lenso Wheel Co., Ltd.

8. บริษัท สยามมิชลิน จํากัด

9. บริษัท สัมพันธประกันภัย จํากัด

10. Air Liquid 

11. สมาคมการจัดการธุรกิจแหงประเทศไทย

12. สถาบันเทคโนโลยีพระจอมเกลาพระนครเหนือ

13. กิฟฟารีน

14. P.S.CH Group

15. สถาบันการฝกอบรมอื่นๆอีกมากมาย

ประสบการณบรรยาย
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 การขาย และ การการเจรจาตอรอง

 การวิเคราะหและการวางแผนการขาย

 การประยุกตใชเครื่องมือทางการตลาด

 การสงเสริมการขาย 

 การดูแลตัวแทนจําหนาย 

 การวางแผนทางดานการตลาด

Lenso Wheel: ธุรกิจลอแม็ก

ทําการวางแผนและทําการฝกอบรมดานงานขายใหแกพนักงานฝายขาย ฝายการตลาด รวมถึงฝายธุรการดาน

งานขายตลอดป 2549

Siam Michelin: ธุรกิจยาง

ทําการออกแบบหลักสูตรการฝกอบรมดานการขายและการตลาดใหแกพนักงานฝายขาย รวมถึงพนักงาน

ระดับบริหาร

Pitigroup: Electronic circuit

อบรมใหแกพนักงานขายใหหลักสูตรการสรางความกระตือรนในงานขาย

Air Liquid: ธุรกิจการผลิตแกส

ทําการออกแบบหลักสูตรและทําการฝกอบรมดานการบริการ

Petroleum and Lubricant 

เปนผูใหคําปรึกษาดานธุรกิจปโตรเลียมรวมถึงธุรกิจน้ํามันหลอลื่นใหแกผูประกอบการตางๆมากมาย

BEC TERO Entertainment (บริษัทในเครือชอง 3) : ธุรกิจดานบันเทิง

ฝกอบรมในหลักสูตรดานงานขายและการเจรจาตอรองใหแกพนักงานฝายขาย

ผูชํานาญการดาน

ประสบการณที่ไดทําการบรรยายใหแกธุรกิจภาคอุตสาหกรรม
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